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B DEVELOPPEMENT. AIDER LES PRODUITS INNOVANTS
A REUSSIR LE CAP DE LA MISE SUR LE MARCHE.

INNO2MARKET : LES CLES DU MARCHE

Porté par le réseau des CCIT de Pro-
vence-Alpes-Cote d’Azur et soutenu fi-
nanciérement par la DIRECCTE et la
Région, Inno2market s’est achevé en
juillet. Ce programme, labellis¢ par le
Réseau PACA Innovation, a permis a 20
entreprises régionales (dont 10 azu-
réennes), de bénéficier de la méthodo-
logie mise au point par la CCI Nice Cote
d’Azur et le réseau consulaire, pour ac-
compagner leurs projets innovants a
leur mise sur le marché.

Parmi elles, Zeta Pellet. Créée en 2009,
la PME a mis au point une technologie
novatrice pour recycler les déchets
verts en granulés combustibles (les pel-
lets). « Nous sommes entourés de déchets
verts inutilisés, explique son dirigeant
Etienne Franck. Au mieux ils sont com-
postés, au pire enfouis. Or, ils représen-
tent un gisement énergétique incroyable.
Notre combustible apporte une solution
performante, écologique et économique.
On a calculé qu’en recyclant 'ensemble
des déchets verts produits par les collecti-
vités en France nous pouvions remplacer
léquivalent de 2 centrales nucléaires!
Mais lorsqu'on met au point un produit
qui n’'existe pas, on est confronté a plu-
sieurs problématiques. Non seulement il
est tres difficile de convaincre de sa via-
bilité et de ses performances, mais on se
retrouve également face a des vides juri-
diques. Comment, dans ces conditions,
évaluer Uintérét de notre innovation et
surtout aborder sa commercialisation ?».

La participation de la PME a Inno2market
s’est révélée étre déterminante. Une
étude tres poussée conduite par
Téquipe de la CCI Nice Cote d’Azur a
confirmé les caractéristiques uniques
de ses produits. Un leadership qui
ouvre de nombreuses perspectives
commerciales. «Leur expertise a permis
de lister les pays demandeurs en nou-
velles sources de combustibles propres qui
représentent autant de débouchés com-
merciaux pour nous, précise Etienne
Franck. Enfin, alors que nous visions
uniquement une clientele professionnelle,
collectivités et industriels, Inno2market
a mis en avant l'intérét d'aborder le mar-
ché des particuliers: les producteurs de
Jruits et légumes (serristes) mais aussi le
grand public. Nous revoyons actuelle-
ment notre technologie pour l'adapter a
ces nouvelles cibles commerciales. Cet ac-
compagnement a donc profondément mo-
difié notre entreprise. Il nous a offert des
perspectives a court, moyen et long
termes, un argumentaire de vente en
béton, un potentiel client fortement élargi
que nous avons commencé a prospecter.
Pour accompagner cette mutation, nous
avons déja recruté deux personnes, dont
un responsable commercial, et deux au-
tres embauches sont a veniy. Aujourd hui
nous sommes préts! ». @
Pour en savoir plus
0800 422 222
www.cote-azur.cci.fr
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